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江淮小保保

本报讯 近期，人力资源社会保障部等 5 部门发
布 《关于领取个人养老金有关问题的通知》（以下简
称“《通知》”），9 月 1 日起正式实施。

从个人养老金领取情形看， 在原有规定的基础
上，《通知》新增 3 种情形，包括申请之日前 12 个月

内，本人（或配偶、未成年子女）发生的与基本医保相
关的医药费用支出，扣除医保报销后个人负担（指医
保目录范围内的自付部分）累计超过本省（自治区、
直辖市）上一年度居民人均可支配收入；申请之日前
2 年内领取失业保险金累计达到 12 个月； 正在领取

城乡最低生活保障金。 此外，在通过个人养老金资金
账户开户银行申请领取的同时，《通知》 增加国家社
会保险公共服务平台、 电子社保卡、 掌上 12333App
等全国统一线上服务入口， 参加人当前基本养老保
险关系所在地社会保险经办机构 2 类申请渠道。

新华保险上半年交出满意答卷
8月 28日，新华人寿保险股份有限公司（以下简

称“新华保险”或“公司”）公布 2025年中期业绩。
2025年上半年，公司坚持高质量发展，各项核心

指标表现优异，综合实力显著增强。 截至 6月 30日，
新华保险营业收入 700.41 亿元， 同比增长 26%；原
保险保费 1213 亿元，同比增长 22.7%；新业务价值
61.82 亿元，同比增长 58%；归属于母公司股东的净
利润 148 亿元，同比增长 33.5%；年化总投资收益率
5.9%，同比提升 1.1 个百分点；总资产达到 1.78 万亿
元，较上年末提升 5%;长期险首年保费 396 亿元，同
比增长 113%； 长期险首年期交保费 255.3 亿元，同
比增长 64.9%; 新业务价值 61.82 亿元， 同比增长
58.4%； 内含价值约为 2794 亿元， 较上年末增长
8.1%;归属于母公司股东的净利润 148 亿元，同比增
长 33.5%；净资产收益率 15.9%，同比提升近 5 个百
分点;总资产达到 1.78万亿元，较上年末增长 5%;年
化总投资收益率 5.9%，同比提升 1.1 个百分点；年化
综合投资收益率 6.3%; 拟向全体股东派发 2025 年
中期现金股利，每股 0.67 元（含税），共计约 20.90
亿元;核心偿付能力充足率 170.72%，较上年末增长
46.65 个百分点； 综合偿付能力充足率 256.01%，较
上年末上升 38.46个百分点;服务实体经济投资余额
超 1.21万亿元，“五篇大文章” 投资余额近 1500 亿
元，同比增长 54%。

“淮南牛肉汤是淮南地区的特色美食，在我们直播间
购买，厂地直销，质量有保障，价格更优惠……”随着
一声声专业的讲解， 在安徽省淮南市的淮畔良品直
播间内， 一箱箱承载着希望的淮南牛肉汤和大米正
通过直播平台销往全国各地。 这背后，是平安产险淮
南中心支公司（以下简称平安产险淮南中支）以绿色
金融为纽带，助力乡村振兴的生动实践。

科技赋能打通销售壁垒
几天前， 淮畔良品的负责人还在为淮南特色农

产品的滞销问题发愁。 仓库里堆满的淮南牛肉汤和
大米，难以转化为经济优势，企业的运营也快要陷入
困境。 平安产险淮南中支得知后，迅速为淮畔良品带
来客户资源、 平台资源以及一份直播带货的策划方
案，为淮畔良品打开了新的销售路径。 双方直播配合
从一开始青涩的尝试到农业农村局局长、 平安高管、
企业高层纷纷走进直播间，为直播助力打 call!三年
间，平安产险淮南中支依托客户优势和平台优势，为
淮畔良品累计线上助农销售额突破 167 万元， 累计
观看 4 万人次，活动曝光量超 20 万 +。 如今，淮畔良
品的直播室里， 主播们充满活力地向五湖四海的观
众介绍淮南的土特产，智能分拣线嗡鸣作响，一箱箱
货物承载着希望发向全国各地。

绿色金融注入农业生产全链条
平安产险不仅在销售渠道上为淮畔良品提供

支持，更在农业生产的全链条中注入绿色金融的力
量。去年，当淮畔良品负责人带着“安徽省放心粮油

示范工程”企业证书来到公司拜访时，恰巧听到平
安产险安徽分公司年轻的农险员工正在讨论如何
用卫星遥感监测水稻种植区，为淮南的水稻种植提
供了精准的监测和管理方案，通过借助科技力量做
好助农防灾减损工作的时候，负责人眼前一亮。 他
立即加入讨论，分享了淮畔良品在农业技术应用方
面的经验。 今年，平安产险淮南中支与淮畔良品合
作创新“农产品溯源保险 + 订单融资 + 物流保障”
组合产品，覆盖生产、流通、消费全环节。 这一模式
不仅为农产品的质量提供了保障，还通过金融支持
帮助农民解决资金难题，提升农业生产的效率和可
持续性。

平安产险淮南中支依托“平安好车主”平台，在
全省开展助农协销直播共 15 场，直播间线上销售金
额共计 28.4 万元。 这些活动不仅有效拓宽了本地农
产品的销售渠道，还促进了农产品流通，助力乡村振
兴战略的落地实施。

“千人上春山”点亮助农新图景
今年 3 月份，瑞众保险发力乡村振兴，组织策划

“千人上春山”活动，点亮金融助农新图景。 活动期
间，瑞众保险在多个金融领域积极探索实践。 在科技
金融方面，聚焦数字化助农平台建设，借助数字技术
实现农产品全流程数据化管理， 为农户提供精准服
务，推动乡村产业数字化转型。 绿色金融融入活动全
程，参观茶厂时讲解相关政策，为绿色茶园和茶企发
展提供保障。 普惠金融致力于服务乡村 “最后一公
里”，围绕相关主题探讨保险产品如何满足小微茶企

和茶农需求，还设立金融知识宣教站。
值得一提的是， 瑞众保险安徽分公司联合全省

19 个党支部，签署“2025 服务乡村振兴十大行动”，
发起相关倡议，为活动提供组织保障。 此前，瑞众保
险通过 150.6 万元的消费与定点帮扶，带动定点帮扶
村增收近 40 万元。 还设立创新基地挖掘茶产业潜
力，推广超 1616 份品牌茶礼，搭建 11 家职场茶室传
播茶文化。

而此次活动仅是瑞众保险 2025 年乡村振兴系
列活动的重要开端， 据瑞众保险安徽分公司相关负
责人介绍，后续公司将按规划推进，形成“认领茶园
- 丰收采摘 - 消费帮扶”闭环，持续为乡村振兴注入
动力， 探索金融服务乡村振兴与养老战略的新路径，
助力实现人民美好生活愿景。

通过绿色金融的支持，各险企不仅帮助农民解决
销售难题，还通过科技手段提升农业生产的效率和可
持续性。 这种“金融 + 科技 + 农业”的创新模式，为
乡村振兴注入了新的活力。

我省险企以绿色金融
为纽带， 助力乡村振兴，赋
能农业发展。 从淮南的直播
间到全省的助农协销活动，
从池州的认领茶园到消费
帮扶，我省各
险企用实际
行动诠释了
金融企业的
社会责任。

8月 28 日，平安人寿安徽分公司在合肥成功举
办“好发展 在平安”保险康养顾问培养计划发布
会暨平安优才说第三季总决赛。平安人寿安徽分公
司党委书记、总经理王江在发布会上表示，该计划
旨在推动代理人品牌形象升级和队伍高质量转型，
顺应保险行业发展趋势，更好地满足客户多元化的
保障和服务需求。

活动现场， 经过三个月从近千名优秀人才中选
拔出的八强选手，围绕“好发展，在平安”主题，在决
赛舞台上分享他们的职业转型经历及在平安的成长
与收获。 最终，省属四部的陈晓冬荣获冠军，省属六
部的郭子祺和芮慧慧分获亚军和季军。 阜阳的贾梦
露获评人气选手。 分公司领导及优秀团队长为获奖
选手颁发了鲜花与奖杯。获奖代表感言：“在平安，我
们不仅收获了事业的成功，更找到了人生的价值”。

“保险康养顾问”计划是平安人寿安徽分公司
提升服务品质、 推进高质量发展的又一重要举措。
该计划核心可概括为“1234”体系。“1”即打造“1
个品牌”，依托平安集团强大的资源赋能，将传统
代理人从产品销售者转变为“能够依托集团，成为

客户生命财富保障、医健养老服务”的一站式解决
方案的价值传递者。 “2”即实现“2 个价值”，对内
通过提升专业能力实现个人价值，对外成为客户信
赖的人生伙伴。“3”即承担“三重身份”，代理人将
作为平安集团的“金融顾问、家庭医生、养老管家”
的价值传递者。“4”即提供“4 项支持”，公司重磅
升级四大项、十大类支持体系，全面赋能顾问能力、
职级与事业的持续发展。

“保险康养顾问” 计划将有力促进保险服务
的高质量发展， 并为代理人开辟更广阔的职业成
长路径。 张月

个人养老金提取条件今起放宽
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引领代理人高质量转型
平安人寿安徽分公司发布“保险康养顾问”计划

利用平台助农增收 我省险企开启助农新“钱”途


